
vel visualizar catálogo de produtos

do fornecedor, ter imagens dos pro-

dutos, fazer cotações e pedidos, ve-

rificar detalhes do pedido, criar lis-

ta com produtos adquiridos com

maior freqiiência, entre outros be-

nefícios. Já o fabricante poderá

gerenciar o catálogo de produtos,

acompanhar solicitações de cota~

ções e de crédito, bem como pedi-

dos de compra, processar solicita-

çÕes de cotações de compras, ne-

gociar preços de produtos e planos

de pagamento específicos por cli-

ente etc. Além disso, o associado

pode oferecer serviços, comunicar

eventos e notícias através do portal.

"O Just i2i emprega hardware e

software de última geração, hospe-

dado pelo maior datacenter da Amé-

rica Latina", garante Max..

Maria A. de Sino Ret;o

deste ano devem chegar mais três
equipamentos. Um deles é o anali-
sador termogravimétrico, mais co-
nhecido como TGA. Com ele se
consegue fazer, por ponto de fusão,
várias análises de produto. No caso
do EV A, ele analisa o teor de acetato
de vinila incorporado. Esse equipa-
mento opera em conjunto com um
calorímetro diferencial de varredu-
ra (DSC). O DSC, já disponível no
CDPS, identifica quando há mistura
de polietileno linear com outro de
baixa densidade. Por ponto de fu-
são consegue caracterizar misturas
de resinas.

Outro aparelho, programado
para chegar ainda eltl2002 é o 1t1i-
croscópio equipado com micró-
tomo. Com ele se consegue detec-
tar quantas camadas existem
numa embalagem e identificar, se
acoplado com infravermelho,
cada uma delas. Por último, o la-
boratório aguarda o robô que irá
automatizar o DSC e trocar até
cinqiienta aIriostras durante o pe-
ríodo noturno. A previsão de in-
vestimento entre os três equipa-
mentos mais os acessórios é de
cerca de US$ 400 mil..

Marcalo Rabinovitch

-r"' novo portal eletrônico Just

i2i, criado para abrigar ne-

gócios na modalidade
business to business

(B2B) no setor de embalagens, en-
volvendo suas cadeias de valor, deve
movimentar US$ 200 milhões no
primeiro ano de atividade, estimam
os diretores Graham Wallis, já bem
conhecido do mercado como fun-
dador da consultoria Datamark;
Maurice Max, ex-presidente da
Reckitt Benckiser; e Carlos Martin,
experiente profissional da área. O
valor corresponde a 2% da movi-
mentação anual do setor, estimada
em US$ 10 milhões. Primeira do gê-
nero na América Latina, a nova co-
munidade eletrônica nasceu com
objetivo de fortalecer os laços de
seus associados com os clientes.

As pequenas e médias empresas
são o principal alvo do Just i2i, in-
formou Wallis. "O contato direto
fica para os clientes classe A, de
maior importância, que compram
volumes maiores", disse. Os primei-

ros usuários devem ser os fabrican-
tes e compradores de embalagens.
Mas, acreditam os diretores, que os
negócios se estenderão para os for-
necedores dessas empresas.

De início, os fabricantes de em-
balagens interessados em entrar no
portal pagam a conta do negócio.
Seus fornecedores e clientes estão
isentos. A mensalidade custa no InÍ-
nimo R$ 4 mil, com direito à inscri-
ção de 50 fornecedores. Acima dis-
so, o associado acresce R$ 250,00 à
mensalidade para cada conjunto de
fornecedores incluídos a mais. " A

mensalidade é independente do vo-
lume de transações", esclarece Max.
O associado tem direito a um
show room virtual (a princípio,
gratuito), que possibilita a exibi-
ção de produtos, suas especi-
ficações, imagens etc.

O portal opera com um firewall
idealizado para garantir comunica-
ção sigilosa, sem qualquer vaza-
mento de informações. Para o com-
prador de embalagens, será possí-
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